KOMMENTAR

Wenn Manager die Schule
erobern wollen, schril-
len bei manchem die Alarm-
glocken. Kommerz im Klas-
senraum? Sicherlich wire
das problematisch - Pro-
fitinteresse gehort nicht in
den Unterricht. Doch die Sa-
che sieht etwas anders aus
bei dem Projekt, bei dem
Schulleitern die Beratung
von Wirtschaftslenkern -
neudeutsch: ,,Coaching” -
angeboten wird.

Denn die Angelegenheit,
versichern die Beteiligten,
ist frei von kommerziellen
Interessen. Gut so. Es geht
stattdessen um anderes. Oft
genug gehoren schliefilich
Personalfithrung und die
Vermittlung zwischen Leh-
rern, Schiilern und Eltern zu
den Aufgaben des leitenden
Lehrers.

Wer mit seinem Wis-
sen als Pidagoge daran-
geht, bringt zwar nicht die

Kein Zeichen
von Schwiche

Von Jens Rademacher

schlechtesten Voraussetzun-
gen mif. Doch wenn Schul-
leiter erkennen, dass sie von
Erfahrungen aus Unter-
nehmen zusatzlich profitie-
ren konnen, ist das durch-
aus sinnvoll. Sofern sich der
Transfer von wirtschaftli-
chem Denken in die Schule
auf die Fithrungsqualitidten
des Direktors bezieht. Aller-
dings scheint es nicht immer
leicht, das Angebot anzuneh-
men.

Beteiligte wissen: Es gibt
auch Vorurteile. Ist es ein
Eingestandnis von Schwi-
che, sich beraten zu lassen?
Ganz sicher nicht. Schlief3-
lich konnen Schulleiter, die
im iibertragenen Sinn wieder
die Schulbank driicken, im
besten Fall ihren Horizont
erweitern. Und davon wer-
den nicht nur sie selbst etwas
haben.
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